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Die Unterstiitzungskasse

Die Unterstiitzungskasse lasst sich als Konigsweg der betrieblich organi-
sierten Altersversorgung bezeichnen. Besonders fiir Geschaftsfiihrer und
Fiihrungskréfte ist sie geeignet. Dennoch ist sie als Mittel der betrieblichen
Altersversorgung nur wenigen bekannt. Wird sie genutzt, werden oftmals
die nicht die volle Leistungsfahigkeit und Variabilitat ausgeschopft.

1.200€

1000 €
Historie:
800€
Friiher dominierte die Pensionszusage den gesamten Bereich der Mana-
ger-Versorgung. Seit dem Bilanzrechtsmodernisierungsgesetz (BilMoG)
von 2009 wird dieser Ansatz jedoch durch erhdhte Anforderungen an die 200 4 Bruttobeitrag
Ausfinanzierung und die damit verbundenen Bilanzberiihrung und Bin- Nettoberag
dung an das Unternehmen immer unattraktiver. Nicht selten gibt es dabei 400€

Liicken in der Ausfinanzierung.
200€
Problematisch ist zudem, dass bei den zur Zeit verbreitet genutzten
Durchfiihrungswegen der Pensionszusagen in Form von Direktversiche-
rung, Pensionskasse und Pensionsfonds die Hohe der staatlichen Forde- Unterstiitzungskasse Direktversicherung e
rung begrenzt ist und nicht wie bei der Unterstiitzungskasse modular unbegrenzter Beitrag max. Beitrag

gestaltbar. Das Schaubild 1 macht dies anhand des steuerlichen Effekts
zwischen Brutto und Nettoaufwand deutlich

0€

Schaubild 1
Steuerlicher Effekt bei Umwandlung von € 1.000,-- Steuersatz 45, bei Unterstiitzungskasse keine Begrenzung der Umwandlungshche.
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Die Unterstiitzungskasse — besonders flexibel
Eine Unterstiitzungskasse lasst sich modular aus den Losungen

" " P Individuelle Riickdeckung der Versorgungsleistung h verschiedener Anbieter aufbauen, indem freie Unterstiitzungs-
nternehmen LU S kassentrager genutzt werden.
Gesellschaft A
Gesellschaft B Auf diese Weise lassen sich die besten Tarife kombinieren und
Gesellschaft C

eine an die speziellen eigenen Anforderungen angepasste und
leistungsfahige Losung erreichen.

Auftrag Selektion des

Michael Werlich Topsegments
Best-Advice-Beratung

(G)GF Auftrag & Beratung
Fuhrungskraft emeinsame Produktauswah I Gesamer
g Assekuranzmarkt

Schaubild 2
Anhand der folgenden Aufstellung wird fiir den Fall eines 35 jahrigen GF, der 1.666 € pro Monat seinem Altersvermdgen zufiihren will
gezeigt, wie entscheidend die richtige Produktauswahl und der Einblick in die Funktionsweise ist.
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Schaubild 3

Vergleich der Topprodukte der verschiedenen Varianten der Unterstitzungkasse

Name Martin Mustermann

Geburtsdatum 01.01.1975

Lautzeit bis 66 entspricht 30 Jahre
Deitrag 1.667 € monatlich

Gesellschaft Anbieter 1 Anbieter 2 Anbieter 2 Anbieter 4

Tarif Tarifi Tarif Il Tarif 1 Tarif Iv

UWP Fonds, gibt jahrliche Boni .
Deckungsstock, UberschuB in gute s - UWP ronds hat ca. 50 56
ni Investment und 50 %

i Rentenanteil

S v des Beitrages tur Garantie, 95 %
in ein frei wahlbares Portfolio aus
fuhrenden Wermsgensverwaltern

Garantierte Ablaufsumme

Der Analyseprozess

771.836 € 600.000 € 775.131 € 600.000 €

Effckiiviendile der Garanliz

vesx 0 Schaubild 3 zeigt eine relativ komplexe Tabelle, welche
die Toptarife der Unterstiitzungskasse in jedem Detail
i enengarare i e— i rm— gegeniiber stellt. Das Ergebnis wird in Schaubild 4 zu

Umschichtung im Haus Umschichtung zu Anbieter

2,25% p.a. 2,25% p.a. 1,50% p.a. 0,00% p.a.

1108,70 € durch Umschichtung Im| 2546 €™ 3 ca. 2205 Euro . .
e - einer anschauliche Grafik zusammengefasst:
Fondsanteil)

a,28% p.a 4,20% p.a 5,829% p.a 5,50% p.a

e Man erkennt, und wir haben hier die Toptarife
1.661.351 € 1.918.042 € %%W 2.605.830 € ! p

Effiies e e gegeniibergestellt, dass es schnell um Unterschiede

ung (letzte 5 zwischen 4,5-7,2 % Performance
009 bzw. 10 Die wihlbaren Fonds haben scit 2000 scit 1989 in verschicdenen 12 i ‘Warburg ca. 8,5 % p.a. scit 2000.

P — = und damit Mehrwerte durch unsere Dienstleistung von

5 ot Ablaufwerte
Diagramm der Bandbreite der realistischen Ablau mehreren Hundert Tausend Euro geht.
7,00% p-a

2.033.000 €

al
Rente Prognose

Rententarm

Kemmentar / Einschatzung

5,80% p.a 5,50% p.a

4,20%p.a 1,612.000 € 1.523.000 €

1.199.000 €

Im konkreten Beispiel ist ein Mehrwert von ca. 500.000
Euro diber 30 Jahre realistisch. Gegeniiber konven-
tionellen Losungen wiirde dieser Mehrwert sogar
700.000-800.000 Euro betragen.

Die Bedeutung der Gesellschafts- und Produktwahl ist
daher ein wesentlicher Punkt und sollte nicht unter-
schatzt werden.

771.836 € 775131 €

beste Anbieter 2 Anbieter 3 Anbieter 4

konvent. U-Kasse
1,65% p-a 0,00% p.a

1,62% p.a 0,00% p.a

Schaubild 4
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Nutzen Sie meine Fachkompetenz:

Beratung nach meinem Best-Advice-Prinzip

Sie mochten mehr erfahren?

In einem kurzen Telefonat wird geklart inwiefern Ihre konkrete
Situation eine Optimierung zuldsst — auch in Hinblick auf be-
stehenden Pensionszusagen oder Unterstiitzungskassen. Sie
erfahren welcher konkrete Nutzen fiir Sie gegeniiber dem Sta-
tus Quo entsteht und welche steuerlichen Aspekte sich dabei
positiv auswirken konnen.

Mehr als 100 BAV-Beratungen von Unternehmen, deren Geschaftsfiihrern bzw. Vorstéande — alleine in den letzten beiden Jahren
Programmierung und Einsatz eigener Analyse-Tools fiir neutrale Vergleichskalkulationen und Modell-Szenarien
Offenlegung von Kostenstrukturen, Renditewarscheinlichkeiten und Funktionsweisen der gangigen Produkte am Markt
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